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И НАПОСЛЕДОК

Встречает 
как-то предпринима-
тель на улице своего 
налогового инспекто-
ра:

- Добрый вечер. 
Инспектор:
- Какой вечер? Сей-

час утро!
- А я знаю, что утро, 

но когда тебя вижу, у 
меня в глазах темнеет

☺
Психиатр на приеме говорит паци-

енту:
- Перенесенная вами болезнь очень 

опасна, а потому вам надо поменьше за-
ниматься умственной деятельностью. По-
звольте поин-
тересоваться, 
кем вы рабо-
таете?

- Я налого-
вый инспек-
тор.

- А! Ну тог-
да все в поряд-
ке! Можете не 
беспокоиться!

КРИВОЕ ЗЕРКАЛО

Какая разница между катастро-

фой и бедой?Если вы ехали на своем личном 

автомобиле и перевернулись, разбив 

машину вдребезги, но сами остались 

живы — это беда, но не катастрофа.
А вот если ваш налоговый инспек-

тор попал в автомобильную аварию, в 

результате которой и машина разби-

лась в лепешку, и сам он погиб, — это 

катастрофа, но не беда.

Один предприниматель, который 
исправно платит все налоги, жалуется 
своему налоговому инспектору:

- Вы знаете, с каждым днем жить 
становится все труднее и труднее. Ког-
да я только начинал бизнес, я ездил 
на личном автомобиле. Теперь у меня 
хронически не хватает денег не только 
на фирму, но и на самого себя, поэтому 
в последнее время я стал ездить на об-
щественном транспорте, и это при том, 
что мои дела все хуже и хуже.

Налоговый инспек-
тор, пытаясь как-то 
успокоить своего подо-
печного, отвечает (шут-
ливо):

- Вы должны гор-
диться: в машине вас 
видит только лишь во-
дитель, тогда как в об-
щественном транспорте 
— сотни таких же чест-
ных, как и вы, людей!

Предприниматель разговаривает со 

своим налоговым инспектором:

- Скажите, а если я займусь торговлей 

цветным металлом, но не буду платить на-

логи, как положено, что мне будет?

- Скорее всего, вы сядете, и надолго.

- А если я отвалю вам сто тысяч баксов, 

могу ли я быть уверенным в том, что ника-

ких проблем у меня не возникнет?

Инспектор:

- Не гарантирую… Но почему бы и не 

попробовать?

Между собой разговарива-
ют два предпринимателя:

- Ты знаешь, а гадалка на-
гадала мне большое счастье!

- И что, сбылось?
- В точности.
- И что же с тобой случи-

лось?
- Ко мне понаехала на-

логовая полиция, хотели за-
крыть фирму, но я отделался 
мелким штрафом.  

☺
На приеме инспектор, как и поло-

жено в таких случаях, стал разъяснять 
все принятые правила, чтобы раз и 
навсегда исключить возможные не-
доразумения. Окончив свою речь, 
он просто, по-товарищески спросил 
будущего предпринимателя:

- Ну так как, вы стоите за выпла-
ту налогов? 

На что предприниматель также 
по-товарищески ему отве-
тил:

- Конечно, лучше стоять, 
чем сидеть!

☺
Инспектор, после вни-

мательного изучения до-
кументов, которые ему 
принес предпринима тель, 
говорит:

- Да! Каких только с 
вами проблем не было! Вы 

у нас бухгалтерские отчеты задерживали, 
ли повые справки приносили, а вот теперь 
до такой степени заврались, что я в ваших 
документах во обще ниче-
го не понимаю!

П р е д п р и н и м а те л ь 
(шутливо):

- Уж чего-чего, а та-
лантов у меня хватает!

☺
Одна супружеская 

пара владела семейным 
бизнесом, и так полу-
чилось, что налоговый 
инспектор, которому их 
фирма была подотчетна, оказался хоро-
шим другом семьи. Естественно, что ни-
каких проблем, связанных с налогами, эта 
семья не имела, за исключением мелких 
недоразумений, так как слишком хорошо 
— тоже нехорошо.

Так как жена предпринимателя 
плохо умела считать (в школе прогу-
ливала математику), в офор млении 
бухгалтерских документов она не 
участвовала, но, несмотря на все 
это, такие действия, как сложение и 
вычитание, деление и умножение, 
она все же знала и занималась пре-
имущественно вычитанием, так 
как любила ходить по магазинам.

И вот однажды супруг этой 
мадам звонит налоговому ин-
спектору:

- Здравствуй, Толя! Ты что наделал?
- А в чем дело?
- Ты зачем моей жене сказал, сколько 

в этом месяце чистая прибыль фирмы? Я 
ей сказал, что десять тысяч, а ты меня вы-
дал, сказал, что тридцать. Представляешь, 

что она мне устроила?
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Через электронную торговую площад-
ку ONLINECONTRACT.RU проводят за-
купки необходимых товаров и услуг круп-
нейшие предприятия РТ – ОАО «ТАИФ», 
ОАО «Казаньоргсинтез», ОАО «ТРК 
«Новый век», ФГУП «ПО «Завод имени 
Серго» и многие другие. Сотрудничество 
с ЭТП ONLINECONTRACT.RU дает им 
следующие преимущества:

Увеличение количества потенци-• 
альных поставщиков за счет публич-
ности проведения торгов. Сайт 
электронной торговой площадки 
ONLINECONTRACT.RU является за-
регистрированным средством массовой 
информации и к опубликованным на 
нем заявкам имеют неограниченный 
доступ все пользователи.
Значительная экономия бюд-• 

жета закупок. Согласно стати-
стике, представленной в системе 
ONLINECONTRACT.RU, среднее 
снижение стартовых цен в торгах на 
закупку товаров и услуг составляет 
порядка 10 %. 
Статистика, позволяющая прово-• 

дить эффективный анализ закупок. В 
любой момент времени можно просмо-
треть какая продукция, по каким це-
нам, у каких поставщиков закупалась 
в разрезе определенного временного 
периода.

В целом переход торгово-закупочной 
деятельности в систему электронных тор-
гов позволяет заметно уменьшить опера-
ционные и накладные расходы, а также 
благоприятно отражается на деловой ре-
путации, повышая уровень открытости и 
инвестиционной привлекательности ком-
паний.

- Мы верим, что за электронной ком-
мерцией – будущее, и все большее коли-

чество компаний придут к выводу, что 
это наиболее удобный и выгодный способ 
ведения закупок и продаж, - говорит руко-
водитель электронной торговой площадки 
ONLINECONTRACT.RU Александр Гуров. 

В то же время представители средне-
го и малого бизнеса, сотрудничая с ЭТП 
ONLINECONTRACT.RU, получают сле-
дующие основные преимущества:

Бесплатная регистрация и участие в • 
торгах;
Равные стартовые условия, в частно-• 

сти, отсутствие временных, географи-
ческих и иных ограничений. Тем самым 

поставщиком или клиентом таких 
промышленных гигантов, как ОАО 
«Казаньоргсинтез” или ОАО “ТАИФ” 
может стать любой – от индивиду-
ального предпринимателя до крупной 
компании, находящейся в любой точке 
мира.

Возможность продажи крупной партии • 
товара;

Отсутствие расходов, связанных с рекла-• 
мой и продвижением продукции и услуг.

В этом году на электронной торговой 
площадке ONLINECONTRACT.RU появи-
лась новая услуга - проведение аукционов 
на продажу товарно-материальных цен-
ностей. Теперь, продавая недвижимость, 
транспорт, оборудование через электрон-
ную торговую площадку, можно не только 
сократить временные затраты сотрудников 
на подготовку и проведение аукционов, 
но и получить значительный доход от их 
продажи. Например, 29 января 2009 года 
в аукционах на продажу автотранспорт-
ных средств, принадлежащих ОАО «Ка-
заньоргсинтез», была достигнута средняя 
наценка в размере 50 % от стартовой стои-
мости лота.

Таким образом, участие в электрон-
ных торгах дает массу преимуществ – это 
быстро, удобно, выгодно. Любая компа-
ния, желающая получать экономию при 
закупке необходимых товаров и услуг, 
может стать как заказчиком торгов, так 
и поставщиком. Для этого достаточно 
всего лишь зарегистрироваться на сай-
те www.onlinecontract.ru или по-
звонить по телефону 2-696-696.

ONLINECONTRACT.RU – 
НОВЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ КОРПОРАТИВНЫХ 
ЗАКУПОК И ПРОДАЖ

Президент Республики Татарстан М.Ш. Шаймиев в своем послании 
Государственному Совету от 01.02.2008 г. отметил необходимость соз-
дания условий для ведения «электронного бизнеса»: формирование 
необходимой доступной инфраструктуры и деловой атмосферы, сти-
мулирующей предприятия и организации создавать свои электрон-
ные магазины, расширять продажи своих товаров и услуг через гло-
бальную сеть Интернет.

На электронной торговой площадке (ЭТП) ONLINECONTRACT.RU 
реализованы все возможности по проведению электронных торгов 
на закупку и продажу товаров и услуг. За 1,5 года работы в системе 
ONLINECONTRACT.RU было проведено более 4500 торгов на общую 
сумму более 8,5 миллиарда рублей. 

КРАТКАЯ СПРАВКА: 

Система «ONLINECONTRACT.RU» • 
- независимый оператор электрон-
ных торгов. Основным направ-
лением деятельности компании 
является проведение электрон-
ных торгов на закупку и продажу 
товаров и услуг в режиме Оnline 
для повышения эффективности 
ведения бизнеса клиентов, сооб-
щается на официальном сайте. На 
электронной торговой площадке 
ONLINECONTRACT.RU закупаются 
самые разные группы товаров - от 
канцелярских принадлежностей 
до специализированной техники. 

(Р)


